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PRIJAVNI OBRAZEC A

RAZPIS: POMOČ PRI PRIDOBITVI INVESTICIJE 

Pričujoč dokument vsebuje osnovne informacije, potrebne za presojo poslovnega potenciala vašega produkta/storitve. Sestavljen je iz petih vsebinskih sklopov: značilnosti poslovne ideje, trg investicija, vloga članov tima v podjetju in priloge. 

Posredovane informacije bosta obravnavala zaposlena na Ljubljanskem univerzitetnem inkubatorju, kakor tudi v komisijo vključeni zunanji strokovnjaki. Z vsemi informacijami bomo ravnali skrbno in v skladu z zakonodajo EU, ki ureja področje varovanja osebnih in zaupnih podatkov.
	Naziv podjetja: _______________________________________________________________
Sedež podjetja: _______________________________________________________________

Datum ustanovitve podjetja: _____________________________________________________

Direktor podjetja: ______________________________________________________________
Število zaposlenih za polni delovni čas: ____________________________________________
Kontaktni podatki direktorja (e-pošta, telefon): _______________________________________
Želim postati član LUI:       DA          NE


I. ZNAČILNOSTI POSLOVNE IDEJE

1. Kratek opis izdelka (proizvoda / storitve):

2. Kaj je novost vašega produkta/storitve in na kakšen način vaš izdelek prinaša novo vrednost za kupca?

3. Raven razvitosti ideje?

4. Kateri so ključni dejavniki uspeha poslovne ideje?

5. Raven tveganja, ki jo pripisujete poslovni ideji ter možnosti za zmanjšanje tveganja:

6. Časovni horizont projekta
: 
7. Ali ste že zaščitili intelektualno lastnino oz. ali jo nameravate zaščititi (patent, model, blagovna znamka)?

II. TRG
1. Opišite ciljne kupce in uporabnike vašega izdelka:

2. Navedite ciljne trge vašega izdelka:

3. Ocenite izpostavljenost konkurenci in opišite trenutno stanje na trgu:

4. Kakšen je ocenjen tržni potencial vašega izdelka?
 

5. Ocenite prihodke in stroške v letih 2013 in 2014:

III. INVESTICIJA
1. Navedite, kdaj bi investicijo želeli, na kakšno višino ocenjujete potrebno investicijo, za kakšen namen potrebujete sredstva, pridobljena z investicijo. :

IV. VLOGA ČLANOV TIMA V PODJETJU
Ime in priimek:

Vloga v podjetju:

V. PRILOGE (priložite vsa druga gradiva, koristna za boljšo ponazoritev ideje)
V kolikor imate napisan poslovni načrt vas prosimo, da ga predložite.
Podpis vodje podjetniške skupine:

V_________________, dne:_____________







�Na kratko predstavite svoj izdelek/storitev., kako izdelek/storitev deluje. Kaj je novost, kakšno težave rešuje. Predstavite način izboljšanja kvalitete življenja posameznika.


�Predstavite konkurenčno prednost vašega izdelka/storitve, se pravi, v čem se razlikuje od konkurenčnih izdelkov na trgu.


�Kako daleč je razvoj vašega produkta/storitve, imate izdelan prototip (v primeru izdelka), je izdelek/storitev pripravljena za vstop na trg oz. kaj je potrebno do vstopa na trg še narediti.


�Opredelite, katere so vaše prednosti v primerjavi s konkurenčnim izdelkom/storitvijo. Prav tako predstavite, katere so priložnosti, ki so se že pojavile na trgu in so naredile osnovo, da bo vaš izdelek/storitev dobro sprejet.


�Kako ocenjujete raven tveganja vaše poslovne ideje, kje vidite tveganje pri uspehu vaše ideje, na kakšen način bi tveganje zmanjšali.


�Terminsko opredelite mejnike podjetja, kdaj planirate vstop na tuje trge, kakšni so vaši cilji in ambicije na domačem in tujih trgih. 


�Če ste že zaščitili intelektualno lastnino, navedite številko patenta/modela/blagovne znamke. Če jo še nameravate zaščitite, navedite, kdaj okvirno.


�Pojasnite, komu želite svoj izdelek /storitev prodati oziroma prodajati. Kdo je končni uporabnik? Na kratko predstavite ciljne kupce in uporabnike. Kaj počnejo, s čim se ukvarjajo, zakaj bi jim ta izdelek/storitev izboljšal življenje oziroma rešil težavo?


�Predstavite, kje vse bi želeli tržiti vaš izdelek/storitev. Bi radi z vašim izdelkom/storitvijo ostali v Sloveniji, EU ali želite nastopiti globalno?


�Opišite stanje na trgu, ali tak izdelek/storitev na trgu obstaja in kdo so največji konkurenti ter katere so njihove značilnosti.


�Pojasnite, kakšno povpraševanje bi bilo lahko po vašem izdelku. Ocenite vaš pričakovan tržni delež.


�Ocenite prihodke glede na načrtovane prodane količine in ocenite stroške po posameznih kategorijah, kot so stroški dela, stroški materiala, stroški razvoja….


� Terminsko opredelite, kdaj želite investicijo in ob kakšni prelomnici v podjetju; ocenite znesek investicije, navedite namen porabe sredstev (ali bodo sredstva porabljena za zagon (nove) proizvodnje, za lansiranje novega produkta, za vstop na nov trg…).
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